Financement

de l'entreprise

Objectif
Connaitre les attentes de votre

interlocuteur bancaire pour faciliter

vos relations et négociations
Appréhender les critéres d’évaluation

de votre entreprise pour mettre en valeur
votre situation

Savoir analyser la situation de votre
entreprise et vos marges de manceuvre
en terme de demande de financement
Savoir présenter son dossier de demande

Savoir Négocier et quoi négocier

Programme

Comprendre ce qu'est un Banquier :

- le rble d’'une banque et ce qu’elle ne fait pas
- ce qu'elle finance et ne finance pas

Format
Stage d’une journée
Date

9h00-17h30

Lieu

Hotel Ibis de Chéatelaillon
Animateur

Franck FOUCAULT

Frais

40 € (repas inclus)

Cliquer ici pour s'inscrire

Comment &tes-vous jugé ou évalué par votre
banque ?

- les critéres de notation internes et externes

- quelques recommandations pratiques

Mieux comprendre et anticiper ses besoins de
financement pour mieux les obtenir :

- anticiper ses besoins en investissement moyen
terme

- comprendre et gérer sa trésorerie (notions de
FDR, BFR et trésorerie)

- quels financements adapter ou demander ?
Savoir présenter et négocier ses demandes de
financement :

- rappel des regles de la négociation

- que négocier avec son banquier ou Ses
partenaires ?

Les autres Moyens de Financement (Business
Angels, Crowfunding, etc.)
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