
Objectif
-	Développer chez le participant ses qualités 
	 d’observation
-	Augmenter considérablement la qualité d’écoute 
	 et la force de persuasion
-	Avoir de la précision dans le langage et 
	 l’adaptation
-	Savoir poser les bonnes questions
-	Élargir le champ de ses possibilités cognitives 
	 et mentales pour plus de performances
-	Développer l’art de convaincre et d’atteindre 
	 votre objectif

Programme
Partie 1 :
-	Activer la réussite dans l’entreprise : les clefs 
	 d’accès visuelles et la prise de parole
-	Développer sa gestuelle pour s’affirmer dans un 

groupe
-	La technique du miroir pour renforcer sa force  
	 de persuasion
-	Orienter l’attention pour convaincre
-Techniques pour optimiser le niveau de 
	 confiance, de concentration et ses capacités 
	 d’observation

Partie 2 :
-	Développer vos talents naturels : savoir  
	 observer, écouter, regarder, déduire pour  
	 renforcer votre force dans l’entreprise
-	Les 3 piliers du mentalisme : la Confiance, 
	 l’Influence et le Charisme
-	Charisme et leadership pour une meilleure 
	 prise de parole
-	Optimiser ses stratégies cognitives internes

Ateliers et mises en situations réelles pour une 
meilleure pratique dans la vie professionnelle.
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L’art de convaincre et 
d’atteindre votre objectif : 
le nouveau Mentaliste

Format : Stage de 2 jours
Date
lundi 17 et mardi 18 novembre 2014 
9h00-17h30
Lieu
Hôtel Ibis - Châtelaillon
Animateur
Jean-Pierre MARRIGUES
Frais
80 e TTC (repas inclus)
Date limite réponse
Lundi 10 novembre 2014

mailto:v.memin@cga17.fr
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